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Flyer A6 ,,Patientenservice Gesundheitsberatung“

Bitte ausfillen, tel. Termin vereinbaren und zur Ich interessiere mich fir folgenden
kostenlosen Gesundheitsberatung mitbringen: Beratungsschwerpunkt:

Q Starkung der Rumpfmuskulatur
O Verbesserung Ausdauer-/ Herzkreislauf Leistung
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+Kontaktkarte Patienten Service“ das optimale Kontakt- und Leadboxtool — bringt die Kernanlie-
gen lhrer Zielgruppe einfach anwendbar auf den Punkt.

Flyer A6 ,,Anfrage Feedback Arzt/ Therapeut*

Medical Active Kooperationspartner*: Mitglied / Name:

Name [ Ansprochpartner  Trainr | Therapect

O Bewegungsapparat / Haltemuskulatur
O Herz-Kreislauf-/Ausdauerleistungsfahigkeit
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Unerscht Tranar Ther

Anfrage / Feedback Arzt / Therapeut

»~Anfrage Feedback Arzt / Therapeut“ — nie war es einfacher, einheitlicher und professioneller
den Arzt in eine Feedbackschleife fur die Trainingsplanerstellung einzubeziehen.

Achtung!

Hinweis fiir Ihnre Prasenz an der Rezeption oder im Wartezimmer beim Arzt und Ge-
sundheitspartner: Kennt man lhr Studio gut? Weil man exakt, wo es sich befindet?
Es macht auf jeden Fall Sinn, zusatzlich zu den reguléren Medical Active Tools eine
mindestens visitenkartengrofle Adress-/Kontaktkarte, im besten Fall mit einer kleinen
Anfahrtskizze oder einem Etagenhinweis auszulegen, so die Erfahrung unseres Medi-
cal Active Partners in Miinchen Puchheim, Le Studio von Heiko Schneider.

Haben Sie aktuelle News, die unsere Netzwerkpartner mit
hilfreichen Impulsen unterstiitzen?

Bitte kontaktieren Sie uns unter:

info@medical-active.net oder Tel. +49 (0)871 96696 21
(Di. und Do. 9.00 - 12.00 Uhr)

AKTUELLE NETZWERKINFOS:

Neue Tools fiir den Praxis-
und Patientendialog

Knapp daneben... ist auch vorbei... zu-
mindest, wenn man seine Werbe- oder
Kommunikationsmechanismen an der
Zielgruppe vorbei gestaltet!
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Genau das wollen wir vermeiden... Aus
diesem Grund haben wir verschiedens-
te Module gepriift und Erfahrungswerte
beriicksichtigt, wie man die Feedback-
schleife zum Arzt und Patienten so sinn-
voll und effizient wie mdglich optimieren
kann. Das Ergebnis: Zwei hervorra-
gende Tools, die schon lénger von ver-
schiedenen Medical Partnern angefragt
wurden. Die ,Kontaktkarte Patienten
Service* kann unabhéngig vom Arztdia-
log sowohl als ,Einladung ins Studio zur
Gesundheitsberatung” an der Praxisre-
zeption zum Mitnehmen ausliegen oder
sogar in Verbindung mit einer schén
gestalteten (Kontaktsammel) - Leadbox
in der Praxis eingesetzt werden (deren
Inhalt der zusténdige Trainer dann regel-
méRig in der Praxis leeren kann um die
Kontakte einzuladen).

Die ,Anfrage Feedback Arzt/ Therapeut”
ist zuklinftig ein absolutes ,MUSS
wenn ich einen professionellen Weg
suche, den Arzt in meine Trainingspla-
nung bei einem Gesundheitsproblem,
welches das Mitglied betrifft, einzubezie-
hen. Hiermit kann das Mitglied dann sein
Anliegen aufgrund eines qualifizierten
Trainer / Therapeuten Hinweises optimal
beim Arzttermin ansprechen.

Die beiden abgebildeten neuen Tools
sind ab sofort in jedem neuen Startpa-
ket enthalten und kénnen als Block mit
50 Stck./Einheiten zu je 6,-€ netto in der
Medical Active Zentrale bestellt werden.

Wir wiinschen weiterhin viel Erfolg!
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AKTUELLE TERMINE:

= Gym80 Leistungsshow
20.02.2013 Gym80 Leistungsshow
Motto ,Mehr als Theorie & Praxis”

= Medical Active Innovationstag
Muinchen - voraussichtl. E 05/2013
Dusseldorf - voraussichtl. E 05/2013

= FIBO KoIn
Internationale Leitmesse fur
Fitness, Wellness & Gesundheit
11. bis 14. April 2013,
Messegelande Koin




